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DER RATENLIEFERUNGSVERTRAG"Y).

Volkswirtschaftliche Studie
Von
C. A. JULIUS CAESAR,

Bremen.

Von der Eigenart der sukzessiv erfiillbaren Lieferung abge-
sehen, ist der Begriff Sukzessivlieferungsgeschift ein blutleeres
Phantom, das in corpore vili, nach Inhalt, Bestimmung der Er-
filllungszeit und Geschiftszweck buntfarbiger Einkleidung fahig ist.

Seine natiirliche Eigenart setzt seiner Verwendung Schran-
ken, sichert ihm aber auch gegeniiber den ubrigen Handels-
figuren einen unbestrittenen Vorrang, insbesondere vor dem ge-
meinhin sogenannten Lieferungsgeschifte im engeren Sinne.
Dieses ermoglicht ja den fiirsorgenden Schluff — z. B. vor der Ernte,
vor der Schur, vor der Herstellung — iiber Lieferung einer (aus
welchem Grunde auch immer) noch nicht lieferbaren Giitermasse
zu spiterer Zeit. Es hat aber auch eine unzuldngliche Seite; es
leistet zu viel uud darum doch zu wenig.

Dem Hochofenwerk, dessen jihrlicher Kohlenverbrauch
7000 t erreicht, ist fiir seinen Bezug ?), dem Grundbesitzer, der
seine Juliernte von nahezu 3000 Ztr. Weizen nicht vorm Oktober
des Jahres verkaufsfertig machen kann 3), fiir seinen Absatz eine
solche einmalige Gesamterfiillung, wie sie den Lieferungsgeschiften
im engeren Sinne eignet, hinderlich und listig, wenn nicht ver-
derblich oder unméglich. Das Bediirfnis jenes Abnehmers, (fiir
seinen regelmifligen Bedarf entsprechenden abschnittweisen Be-
zug von gleichbleibender Kohlensorte nach Mafigabe seines Ver-

1) Eine Behandlung der rechtlichen Natur des Ratenlieferungs-
vertrags findet sich in Aoldkheims »Monatsschrift fiir Handelsrecht und Bankwesen,
Steuer- und Stempelfragen« Jhrg. 1910 Nr. 2, 3 u. 8.

2) Vgl. Denkschrift iiber das Kartellwesen 1905 S. 106 f.

3) Sonndorfer, Technik des Welthandels, 3. Aufl. 1905, S. 42.
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brauchs im vorhinaus sicherzustellen, sein gleichzeitiges Unver-
mogen, diese nach und nach bendétigten Jahresmengen auf einmal
abzunehmen; anderseits der Wunsch dieses Herstellers, schon
vor dem Oktober die jeweils lieferfidhigen Getreidemassen, die
er sonst bis zur Gesamtfertigung im Oktober unter Kosten und
Gefahren lagern miifite, nach Maflgabe ihrer Herstellung absetzen
zu konnen — dieses beiderseitige Bediirfnis und Unvermégen
weist auf eine Liicke im volkswirtschaftlichen System der Liefe-
rung sgeschifte, wo das Lieferungsgeschift im engeren Sinne ver-
sagt und der erginzenden Weiterbildung bedarf. Das Sukzessiv-
lieferungsgeschift hat diese Liicke geschlossen und damit eine
Entwickelungsreihe der Bestrebungen des Handels in der Rich-
tung auf vervollkommnete zeitliche Giiterverteilung vollendet.

Ein solcher Vertrag wirkt Erstaunliches. Ist nicht schon
eigenartig, dafl er gegeniiber friiherer Handelsiibung Vertrige
iiber Vertrdge, mit allen ihren Umstidndlichkeiten und Hinder-
nissen, erspart und einen einzigen hinsetzt an ihrer Statt, der
nicht nur bietet, was sonst ihrer dreilig vermégen sondern weit
Mehr und Besseres. Einzelbestellungen kénnten nimmermehr
diese Gewidhr leisten, stets zur erforderlichen Zeit die erforder-
lichen Giiter in der erforderlichen Art vorzufinden, konnten nie-
mals diese gleichméafligere und ruhigere Regelung herbeifiihren,
nie diese bessere und regelmifigere Bedarfsversorgung, nicht
diese solide Grundlage aller ferneren Handelsoperationen — was
ein einziger Sukzessivlieferungsvertrag vermag.

Fiir Wochen, Monate, Jahre sichert er Ziegeleien und Stirke-
fabriken, chemischen und Chokoladewerken, Baumwollspinnereien
und Bickereien, Branntweinbrennereien und Butterhandlungen,
QOel- und Getreidemiihlen ihren gesamten Absatz wie allen ihren
Bedarf, sowohl an Rohprodukten zur Verarbeitung?!) wie am nétigen
Heiz- und Betriebsmaterial, und damit die Grundbedingung ihres
Unternehmens. Und was noch so viele Einzelbestellungen, selbst
sauf Lieferung« — jemehr desto weniger —, nicht leisten konn-
ten, er gewihrleistet insbesondere der Eisen- und Stahlindustrie
die fiir das Verarbeitungsverfahren so bedeutsame einheitliche
Sorte 3. Und das zu einer Zeit, wo noch weder Absatzmdoglich-
keit noch Bezugsbedarf vorliegen, vielleicht aber die Sorge dringt,
spiter (nach Fertigung der Erzeugnisse) sogleich iiberhaupt

1) Denkschrift S. 35.
2) Denkschrift S. 36 f., 6q f.
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einen oder gleich willigen Abnehmer vorzufinden, oder der
Wunsch treibt, ein giinstiges Waren- oder Preisangebot nicht
ungeniitzt entgehen zu lassen. Der Sukzessivlieferungsvertrag
bewihrt sich als Allheilmittel. Bei den vorgeschriebenen Er-
fillungszeiten konnen die Stirkefabriken getrost den vor-
teilhaften Markt wahrnehmen — wund schon vergebene
Ware erst in Arbeit nehmen; sie haben ihren sicheren
Kiufer an der Hand und brauchen nicht (wie friiher so hiufig)
auf Vorrat und gut Glick zu schaffen. Das beziehende Stab-
eisen- oder Schmelztiegelwerk sieht seine Kohlenfelder mit Vor-
rat, Thomasschlacke oder Abfall belegt, es ist schon aus Raum-
riicksichten aufler stande, die aufgekauften Mengen sofort zu iiber-
nehmen?), oder will nicht durch Ermietung neuer Lagerplitze die
Gefahr des Lagerns und unnétigen Zinsverlustes tragen, dazu
das Risiko, noch mehr in Vorrat gestecktes Kapital durch Ent-
ziehung von anderen Betitigungsgebieten seiner Umschlagsfihig-
keit und damit seiner Arbeitsenergie zu berauben2). Vielleicht
verbietet sich auch die Aufbewahrung der leichtem Verderb aus-
gesetzten Waren 3).

War mehr die giinstige Preisstimmung der treibende Grund
fir die vorzeitige — nicht verfriihte — Absatz- und Bedarfs-
sicherung zu einem bestimmten Preise, so hilft der Sukzessiv-
lieferungsvertrag den errungenen Erfolg voll auskosten. Fir die
lange Vertragsdauer verewigt er den einmal erhaschten Augen-
blickspreis, glittet er die brandenden Wogen des Wirtschafts-
kampfes, indem er die Parteien allen zwischenzeitlichen Schwan-
kungen und Umschligen des Marktes und damit allen wirtschaft-
lich-eigenniitzigen Trieben entriickt?).

Vorwiegend kapitalistische Wirkung ist es, dafl er damit die
Marktbewegungen gleichmafliger und ruhiger gestaltet und da-
" durch nicht blofl den Bediirfnissen der iiberlebensgrofien Kauf-
mannsgestalt Syndikat entspricht, sondern auch dem Abnehmer-
kreis des Kleinhandels, der — ein nicht zu unterschitzendes psycho-
logisches Moment — sich leicht an gewisse Preise fiir gewisse

1) van der Borght, Handel und Handelspolitik, 1900 S. 31 f.

2) Wolfram, Ueber Cif- und Costfrachtgeschift (Zeitschrift fiir Handelswissen-
schaft und Handelspraxis 1908) S. 89/go.

3) Li¢fmann, Kartelle und Trusts, 1905 S. 8, II; Denkschrift S. 69; Sonn-
dorfer a. a. O. S. 42.

4) Vgl. RG. 57 (N. F. 7. Bd. S. 400 ff. Nr. 89.
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Warensorten gewohnt?), und so auf den Gebrauch des Sukzessiv-
lieferungsgeschafts hinwirkt.

In rein kapitalistischer Verwendung ermdéglicht er die Ka-
pitalanlage erst spidter fliissiger Gelder und umgekehrt die Be-
schaffung erst kiinftig benotigten Kapitals zu dem Kurse des
Augenblicks ?).

Wie das Ganze, gewihrleistet der Sukzessivlieferungsvertrag
innerhalb des Ganzen das Einzelne: nach Zeiten und Mengen.

Nichst der Sicherheit sind ja Stetigkeit und Gleichmafligkeit
im Giiteraustausch die notigsten Vorbedingungen fiir die volle
Ausnutzung und Rentabilitit eines Unternehmens ?), besonders
bei der Verwendung von Rohprodukten fiir die gewerbliche Ver-
arbeitung oft wichtiger als billiger Bezug*). Alle Hinweise der
Handelsgebrduche und rechtsgeschiftlichen kaufmiannischen Ab-
machungen (Verkaufsbedingungen, Schluf3scheine) dringen darauf
hin. Der Sukzessivlieferungsvertrag erweist sich auch hier ge-
schickt. Er spannt nicht nur den groflen Rahmen fiir die ge-
samte Vertragsleistung, innerhalb dessen die Einzelerfiillung
zwischen iiberraschend polternder Hast und enttduschend triager
Langsamkeit wiirde einherschwanken konnen, sondern ergreift
auch die Einzelerfiillung selbst, indem er sie nach Zeit und Um-
fang zweckentsprechend gestaltet). Denn er entzieht die Ver-
fiigung tber die Masse der einzelnen Postenlieferungen der Koks-
zeche und Landesproduktenhandlung, iiber die Héiufigkeit der
Teilbeziige der Glashiitte und Bierbrauerei der unbegrenzten Will-
kiir und richtet fiir die Verteilung mehr oder minder beschrin-
kende Grundsdtze auf, um gerade damit durch Erfiillung eines
bedeutsamen Verlangens zum wirtschaftlichen Erfolge zu fiihren.
Diese kaum je fehlenden Ordnungsregeln ergeben sich aus den
Lieferbedingungen und Handelsgebrauchen, in den Festsetzun-
gen iiber die Erfiillungsart (einmalige oder sukzessive), iiber -
Zeiten und Mengen in bunter Fiille. So mannigfache Formen

1) Bericht der Handelskammer Dresden iiber das Jahr 1899, II. Teil S. 133;
Gewohnung der Kundschaft an bestimmte Fabriken: Kontradiktorische Verhand-
lungen iiber deutsche Kartelle, V. Bd. S. 5908.

2) wan der Borght a. a. O. S. 31 f. Vgl. Riesser, Die handelsrechtlichen Liefe-
rungsgeschiifte, 1900 S. 5.

3) Denkschrift, S. 69, 93.

4) Fucks, Der englische Getreidehandel und seine Organisation (Jhrb. f, Nat. u.
Stat. N. F. zo. Bd.. 1890 S. 37).
5) Kokler, Lehrbuch des Biirgerlichen Rechts, Bd. Il 5 I S. 253 § 94. |



Der Ratenlieferungsvertrag. 529

sie annehmen, sie dienen doch dem gleichen jeweiligen Handels-
bediirfnis nach Sicherstellung vor Beunruhigung des geschiftlichen
Gleichschrittes?). Sie reichen daher nur soweit, als jenes er-
fordert, ohne sich in unbilligen Zumutungen an die verpflichtete
Partei zu uberspannen ?). Ueberall bleibt ein gewisser Zeiten-
und Mengenspielraum gelassen, innerhalb dessen ein Ausgleich
moglich ist3).

Fixe Zeitbestimmungen sind denn auch eine Seltenheit. Als
solche sind beispielshalber nicht anzusehen die Abmachungen:
Oktober/November oder: Lieferung am 15. Februar, 15. Mirz,
15. April?).

Neben diese genauere Festsetzung treten weniger bestimmte
Formen bis zu ganz unbestimmten Ausdriicken.

Beispiele :

a) monatlich gleiche Teile ;

b) moglichst gleichmifige Quantititen; bei gréfleren Monats-
mengen moglichst gleichmafig verteilt auf die Wochentage;

c) in moglichst gleichen Tages-, Wochen-, Monatsraten;

d) wenn nichts besonderes vereinbart ist, anndhernd gleich-
miflige iber die ganze Vertragszeit verteilte Mengen;

e) auf Abruf innerhalb einer bestimmten Frist an jedem Tage;

f) nach Mafigabe der Fabrikation;

g) nach Mafigabe der Férderung, in moglichst gleichen Tages-,

bez. Wochen- oder Monatsraten;

h) nach dem ungefihren Bedarf des Kéufers.

1) Kaesemacker, Art. Metallverarbeitung in: Weltwirtschaft, I Jhrg. 1907, 2. Teil
S. 83.
2) Vgl. Geschiftsbedingungen f. d. Chemikalien-, Drogen-, Lack- und Farben-
handel usw. § 6 Abs. 2 und 3; vgl. auch Denkschrift S. 93 f.:
a) Verkaufsbedingungen des Mannheimer Getreidevertrags : Guiésche u. Behrend,
Handelsgebriuche im Grof3handel und Schiffahrtsverkehr Magdeburgs, 1905
S. 180.
b) Bedingungen f. d. Brikettverkauf des Braunkohlen - Brikett-Syndikates zu
Helmstedt III Ziff. V (bei Guitsche u. Behrend a. a. O. S. 232).
c) Verkaufs-(Lieferungs)-bedingungen fiir oberschlesische Kohlen (Cisar Woll-
heim, Berlin) Ziff. 2 (bei Guische u. Behrend a. a. O. S. 241),
d) Preisliste des Stahlwerksverbandes S. 3 Nr. 4,
e) Verkaufsbedingungen des Mannheimer Getreidevertrags unter 3 (bei Guische
u, Behrend a, a. O. S. 180),
f) Preisliste des Stahlwerksverbands S. 3 Ziff. 4,
g) wie c. .
3) Somndorfer a. a. O. I S. 7, 17, 22.
4) Sonndorfer a. a. O. 1L. S. 44, 143.
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Die letzten ungenau erscheinenden Ausdriicke konnen im
Handelsverkehr sehr wohl bei beiden Vertragsparteien einen be-
stimmten Zeiten- und Mengenbegriff erwecken, da mit der langen
Dauer der Vertrige und dem hiufig stetigen Kundenverhiltnis
auch gegenseitiges Verstindnis fiir die geschiftlichen Verhiltnisse
und die Leistungsfihigkeit der Vertragsgenossen sich einstellen
wird. Zudem werden solche Zeitenbezeichnungen nur da ange-
wendet werden, wo die Umstinde eine Regelmifigkeit im grofien
ganzen gewihrleisten oder diese Regelmifligkeit nach den all-
gemeinen oder jeweiligen wirtschaftlichen Verhiltnissen fiir nicht
erforderlich oder nicht mdoglich erachtet wird.

Die Einzelregelung hat aber nur insoweit wirtschaftliche Be-
rechtigung, als sie notwendige Bedingungen fiir eine sachgemifle
Abwicklung der Geschifte setzt. Fehlt das Bediirfnis nach sol-
cher Vorsorge, so miissen billigerweise auch alle einengenden
Schranken entfallen. Der Handel steht nicht an, in solchen
Fillen die Wahl zu lassen, die €benso oft als ein rechtsgeschift-
liches Recht auf seiten des Kiufers wie des Verkiufers erscheint.
Der Kiufer wihlt?):

a) ist auf Abruf (Abforderung, Abnahme) innerhalb eines ge-
wissen Zeitraumes verkauft, so hat der Kiufer innerhalb
dieses Zeitraums nach seiner Wahl die Lieferung der Ware
vom Verkiufer abzufordern (die Ware abzurufen).

b) Die Abnahme des gekauften Quantums hat entweder in un-
geteiltem Bezuge oder in gleichmiflig sukzessiven Beziigen
von Beginn bis zum Ablauf der vereinbarten Lieferfrist zu
erfolgen.

Dagegen ist die Wahl beim Verkiufer:

c) ist bei einem Geschift vereinbart, dafl die Lieferung inner-
halb eines bestimmten Zeitraums zu erfolgen habe, so hat
der Verkidufer das Recht zu wihlen, wann er innerhalb
dieses Zeitraums liefern will.

1) Fridrichowicz, Die Technik des internationalen Getreidehandels 1908 S. 195:

a) aus Handel mit kiinstlichen Diinger- und Futtermitteln (Guische u. Behrend
a. a. 0. S. 42),

b) »Allgemeine Lieferungsbedingungen« der Vereinigten Benzinfabriken G, m.
b. H., Altona a. d. Elbe,

c) Handel mit Getreide und Oelsaaten (Gufscke u. Behrend a. a. O. S. 2 f.),

d) Verkaufsbedingungen des Bremer Vereins von Getreideimporteuren Nr. 3,

e) Berliner Schlufinote fiir Zeitgeschifte in effektivem Getreide bei (Gutsche u.
Behrend a. a. O, S. 166); dazu Somndorfer a. a. O. I S. 48.
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d) Bei Verkdufen auf Lieferung versteht sich dieselbe innerhalb
der vereinbarten Lieferzeit nach Wahl des Verkaufers.
e) Lieferung in Verkdufers Wahl.

Doch bilden solche Fille des Mangels jeglicher innervertrag-
lichen Regelung oder der fehlenden Zeiten- oder Rateneinteilung
die Minderheit gegeniiber jenen anderen, wo gleichbleibende Be-
schiftigung (Abruf, Spezifikation) bez. Versorgung ausdriicklich
vorgesehen wird in Form von Minimalfestsetzungen fiir die Ein-
zelraten (nach Gewicht, Anzahl der Behiltnisse, Mengeneinheit?).
Ihr Vorkommen selbst bei den oft langen Vertragszeiten und
gehandelten grofien Warenmengen der Sukzessivlieferungsgeschifte
erscheint erstaunlich und doch wieder begreiflich. Solche ver-
bundenen Vertrige haben als besondere Eigentiimlichkeit nicht
nur ein schon erwidhntes gegenseitiges Verstdndnis fiir die ge-
schiftlichen Bedirfnisse und Leistungsfahigkeit des Vertragsgeg-
ners im Gefolge, sondern auch schon zur Vorbedingung ein weit-
gehendes wechselseitiges Vertrauen in die ordnungsmaflige Erfiil-
lung, wie sie den Abmachungen und Treu und Glauben mit
Riicksicht auf die (Verkehrs- bez. Handels-) Sitte (Handelsgewohn-
heiten, Handelsgebrduchen, Usancen) entspricht (BGB. §§ 242,
157, 133; HGB. § 346, Art. 2, EG. zum HGB.). Ein weit-
gehendes Vertrauen, das, nachdem es zum Abschlufl des Dauer-
vertrages gefithrt hat, die Grundlage wird, auf die (aufler den
Vorkehrungen fiir die Vertragserfiillung) weitere derart fernwirkende
Geschiftsdispositionen aufgebaut werden 2), dafl mit ihr das ganze
Gefiige wie ein lockeres Kartenhaus zusammenstiirzen wiirde: das
deshalb auch eines weitgehenden rechtlichen Schutzes ebenso
wiirdig wie bediirftig ist.

Das gilt unabhingig davon, dafl wie jede andere Handels-
form auch das Sukzessivlieferungsgeschift seine Schattenseiten
hat. Aber insoweit sind diese Fehler weder auffallend noch an-
ziehend. Ihre Eigenart gewinnen seine Schwichen vielmehr erst
durch die Eigenart des Typus selber als einer Art der Dauer-
vertrdge.

Durch Zusammenfassung mehrerer Schliisse erspart das Ra-

1) Sonndorfer a. a. O. Il S. 106, 118 sub e, 135 sub s; dazu Auskunft des
Deutschen Miillerbundes.

2) Liefmann a. a. O. S. 81 f.; Fuchs a. a. O. S. 37; Kokler a. a. O. 1I 1
S. 253 § 94; Kaufmann, A., Die Klausel: rebus sic stantibus, Marb. Diss. 1907,

S. 33.
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tenlieferungsgeschift freilich viel Zeit und Miihe, enthilt es aber
notwendig neben den Vorteilen der Einzelvertrige ebenso ihre
Nachteile in verdoppelter und verdreifachter Gewalt.

Die Verbindung der Einzelvertragszeiten fithrt zu der Gefahr
iibermiflig langer Bindung?!) in ungewisse Zukunft und iber die
eigene wirtschaftliche Kraft. Hersteller wie Abnehmer koénnen
ihr unterliegen. Am ehesten droht sie wohl dem Kiufer, der
sich vielleicht bei eigener beschrinkter Bezugsmoglichkeit und
iiberragender Machtstellung des Verkidufers — nach dem Recht
des Stiarkeren — zu dessen Gunsten ungemessen binden muf,
um die fiir seine Existenz unerldfllichen Giiter oder Giitersorten
{Rohprodukte fiir gewerbliche Verarbeitung) sicher zu erhalten.

Die Befiirchtung, ihren regelmifligen oder (bei starker Be-
schaftigung) vermehrten Bedarf nicht rechtzeitig gedeckt zu sehen,
kann geniigen, die Verbraucher mit magnetischer Kraft an die
wirtschaftliche Grofimacht zu fesseln, sie ihren Geschiftsbedingun-
gen hinsichtlich Lieferdauer, -preises und -gegenstandes wil-
lenlos gefiigig zu machen. Der Wunsch der Monopolinhaber
ist ihren Abnehmern dann Befehl. Sie brauchen nicht Zwang
im Rechtssinne anzuwenden oder »sanften< Druck?), etwa durch
die Ankiindigung, mangels rechtzeitiger Jahresabschliisse fiir die
nichste Wirtschaftsperiode weder einen Preis nennen, noch eine
Lieferung, am wenigstens in bestimmter Marke, zusagen zu kon-
nen, wie es im Hinblick auf die Erscheinungen der Hochkonjunktur
1899/1900 dem Roheisensyndikat fiir das Wirtschaftsjahr 1901, dem
Kokssyndikat aus Anlaf} des Fusionsvertrages 19oo/1901 %) unter
vielseitiger Klage, aber ebenso lebhafter Abwehr nachgesagt wor-
den ist*).

Aber auch wo eine solche Notlage fehlt, kann der Kiufer
hinsichtlich der Bindung auf Zeit, Preis und Mengen in Mifllich-
keiten geraten, die sich bei einem verbundenen Vertrage mit verviel-
faltigter Kraft offenbaren; seien nun urspriingliche, schon beim
Abschlufl mitspielende kaufménnische Fehler oder nachfolgende
Wirtschaftsverdnderungen der Grund des Umschlages, die anfing-
_I)Tnder Borght a. a. O. S. 31 f.; Auskunft d. Deutschen Miillerbundes.

2) Denkschrift S. 70,

3) Reichend bis 1. April 1902: Denkschrift S. 34.

4) Fiir Roheisensyndikat und Kokssyndikat nehmen Zwang an: Cal/wer, Handel
und Wandel S. 39; Liefmann a. a, O. S, 81 f.; keinen Zwang: Denkschrift S. 36 f. ;
lebhafte Klagen: Denkschrift S, 73, 75 und Kontradiktorische Verhandlungen S. 654,
658, 635—642.
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lich vielversprechende auf lingere Dauer berechnete Verstindi-
gung dem Abnehmer zur ldstigsten Fessel werden zu lassen.
Vielleicht hatte sich dieser fiir eine Zeit1) gebunden, iiber
die er nach seiner allgemeinen oder personlich wirtschaftlichen
Lage notwendig die Uebersicht verlor, und treibt nun als ein
Spielball des Zufalls im uferlosen Zeitenmeer. Vielleicht schliefit
sich der festgelegte Preis nicht geniigend an die Marktverdanderung
an, sondern entfernt sich immer mehr von ihr zu Kiufers Lasten
und groften Verlusten 2). Auflerstande, seinen Zahlungspflichten
nachzukommen, sieht er sich auf die Gnade seines Glaubigers
angewiesen und etwa durch miflbrauchliche Ausniitzung der Stun-
dungsgewihr in dessen wirtschaftliche Abhingigkeit gebracht. Fir
den Kleinverkehr ist diese Gefahr nicht von der Hand zu weisen.
Sie erscheint auch nicht ausgeschlossen fiir den vermittelnden
Handel, der — nicht nur in der Kohlenindustrie — zu Zeiten
abnehmender Inanspruchnahme und daher verminderten Bedarfs
seinen Kunden vielfach zur Ausgleichung lingere Stundung zu-

billigt %).
Doch wird auch hier schon der von der Groflindustrie aus-
gehende Grundsatz der Barzahlung?) — entsprechend der raten-

weisen Erfiillung des Verkidufers: Zahlung bis zum 15. des der
Lieferung folgenden Monats — vorbeugen helfen, daf3 nicht die
geschiftlichen Dispositionen iiber die wirtschaftlichen Krifte hinaus
prallen.

~ Vielleicht, daf} der Kiufer seine Aufnahmefihigkeit oder den
. Markt iiberschitzt hat. Der eingegangene Dauervertrag fiihrt dem
Kaufmann dem Schlusse gemifl Lieferposten iiber Lieferposten
zu, fiir die dieser bei abflauender Kauflust keinen Abnehmer fin-
den wird%). Unter dieser Gefahr vollfilhrt dann der vermittelnde
Handel seine ausgleichende Aufgabe, die Bediirfnisse des Grofi-
handels mit denen des weiteren Absatzes ohne dessen empfind-
liche Belastung in Einklang zu erhalten; auch fiir die Dauer un-
giinstiger Marktrichtung, wo er oft den Preisriickgang nicht zum

1) Auskunft des Deutschen Miillerbundes; vgl. RG. 67 S. 1or ff. Nr. 29.

2) Denkschrift S. 69; Kaufmann a. a. O, S. 23.

3) Denkschrift S. 35, 75, 94, 99; Werner, Art.: Maschinenindustrie in: Welt-
wirtschaft, II. Jhrg. 1907, 2. T. S. 96; aus dem Bericht der Rhein-Stahlwerke zu
Meiderich (mitget. bei Robinow, Auslegung des § 326 BGB., Leipzig. Diss. 1902,
S. 68).

4) Denkschrift S. 94.

5) Denkschrift'S. 69.

Zeitschrift fiir die ges. Staatswissensch. 1911. 3. 36
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kleinsten Teil auf seine Schultern {ibernehmen muf ?).

Es bieten sich drei Gegenmittel.

Die weitestgehenden sind eine Vertragslésung oder -dnderung.
Jene wird selten sein?). Diese ist bei riickldufiger Konjunktur
in der Eisenindustrie wie im Eisengroflhandel in Gestalt erhebli-
cher Preisminderung und Verlingerung der Abnahmefristen zur
Anwendung gekommen 3).

Aber solche gewaltsamen Eingriffe in die Dauervertrige von
aufien her sind deren innerstem Wesen zuwider und ebenso un-
gesund als selten. Die natiirliche und regelmifige Selbstberich-
tigung geschieht denn auch durch den Vertrag selbst. Das Mit-
tel ist die iiber den Bereich der Syndikatsbestimmungen hinaus
allgemein ibliche Klausel betreffend die Betriebseinschrinkung
infolge Wechsels der Konjunktur, die die Abnahmeverpflichtung
des Kunden auf den wirklichen durch die ungiinstige Marktrich-
tung verringerten Bedarf beschrinkt ).

Es wird noch gezeigt, daf} der driickende Wettbewerb schon
auf den Gebrauch der Sukzessivlieferungsvertrige im allgemeinen
hinwirkt. Er bestimmt hdufig seine Gestaltung auch im einzelnen
und fiihrt zu Nebenberedungen, die wie durch ihre Wirkungsrich-
tung so durch ihre Wirkungsdauer die wirtschaftliche Freiheit des
darin Verpflichteten doppelt empfindlich beschneiden konnen.
Rechtsgeschiftliche Beschrankungen des Kiufers oder Lieferanten
in der Bezugs- wie Verkaufswahl sind bei Ratenlieferungsvertragen
zur gewohnten Erscheinung geworden. Im Kampfe der GroB3-
brauereien um den Absatz macht der Verkdufer in einer Neben-
abrede seinen wirtschaftlich schwicheren Kunden zur Pflicht, allen
jetzigen und kiinftigen Bedarf ausschliefilich bei ihm und keinem
andern zu decken. Die Bierlieferungsvertrige mit ihren dahin-
gehenden Abmachungen sind geradezu die typischen Fille einer
Bezugsbeschrinkung geworden. Schon nach ihrer Natur geeignet,
im Sinne des § 138 BGB. eine »unbillige Erschwerung wirt-
schaftlichen Fortkommens« zu werden, haben sie sich durch ihre
Handhabung seitens Wirten und Zipflern die Bezeichnung als

1) Denkschrift S. 75, 94. .

2) Denkschrift S, 34 f.; kommt gleichwohl vor: Robinow a. a. O. S. 68.

3)-So im serbischen Petroleumhandel (mitget. bei Sonndorfer a. a. O.1I S, 18 -
sub e).

4) Gilt nicht fiir Hochdfen wegen deren starken Verbrauchsschwankungen und
der Gefahr unebenmifig iibergriffener Bestellungen (Denkschrift S. 94).
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Biersklavereivertrige eingetragen?!). Aber die Verpflichtung zum
ausschlielilichen Bezuge kommt auch auflerhalb des Brauereige-
werbes vor; etwa als Verpflichtung der Hindler, gemifl den Lie-
ferungsbedingungen des Roheisensyndikats oder Kohlenkontors
zur Vermeidung hoher Vertragsstrafen nur von der syndizierten
Zeche zu beziehen.

Die Gefahren des Sukzessivlieferungsgeschiftes erscheinen
fir den Verkdufer wegen seiner hdufigen wirtschaftlichen Ueber-
macht?) nicht so aufdringend wie fiir den Kiufer. Darum ist
keineswegs ausgeschlossen, daf3 nicht auch der Verkidufer die
Nachteile eines so eigengearteten Dauervertrages sollte erfahren
kénnen 3).

Alle diese Schiden sind beim Sukzessivlieferungsgeschaft
wenn nicht eigentiimlich, so doch besonders naheliegend. Aber
ihre Verwirklichung ist nicht notwendig. Es gibt Mittel und
Wege, diese Nachteile nach Moglichkeit auszuschalten. Nur fiir
die Preisschwankungen nicht. Keine Macht vermag sie aus der
Welt zu schaffen. Sie konnen nur beruhigt werden. Und dazu
dienen langfristige Vertrdge?). Die fiir beide Vertragsteile dro-
henden Hauptgefahren des Sukzessivlieferungsvertrages liegen fer-
ner in der Richtung auf die Ueberspannung seiner Vorteile, die
darum in Nachteile umschlagen: in bezug auf Preis, Menge und
Zeit. Darum miissen sie sich, wenn sie eintreten, nach ihrer be-
sonderen Bauart mit besonderer Kraft auswirken. Und doch soll
die fiir unausrottbar erklirte Gefahr der Preisschwankungen ge-
rade durch die groflen Zeitspannen langfristiger Vertrige gemin-
dert werden? '

Langfristige Abschliisse kennzeichnen sich als Lieferungsver-
trige mit besonders groflen Zeitrahmen fiir die Erfiillung, ohne
iiber deren Art sonst etwas auszusagen. Aber diese wird nach
der Natur solcher Vertrage, obschon nicht begriffsnotwendig, doch
regelmiBig in Einzelerfiillungen (Raten-, sukzessiven Lieferungen)
sich vollziehen. Solche »langsichtigen« Vertrige sind demnach

1) Badische Rechtspraxis 6. Jhrg, 1904, 70. Bd. der Apnalen, Nr. 8 Ziff. 50
S. go.

2) Denkschrift S. 75, 93, 94, 99, 107; Werner a. a. O. S. g6.

3) Liefmann a.a.0. S. 95; Conze, F., Kauf nach hanseatischen Quellen, Bonner
Diss. 1889, S. 54. T .

4) Bezeichnungen: »>Langsichtiger Abschlufle (Weltwirtschaft I. Jhrg. S, 88;
Ascherade, Art. Leinen in: Weltwirtschaft IL Jhrg. 1907, 2. T. S. 131; »langfri-
stiger Abschluff« (Denkschrift S. 75); »>kurzfristiger Abschluff« (Denkschrift S, 36).

36*
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nicht ohne weiteres den Schliissen auf Lieferung mit langen Lie-
ferfristen gleichzusetzen, die lediglich durch ihre weit hinausge-
schobene Erfiillungszeit bestimmt werden, aber den Erfiillungs-
zeitraum selbst im Ungewissen lassen. Sie haben auch nicht die
Vermutung der Ratenerfiillung fiir sich.

Wiewohl — oder gerade weil — feste Anhaltspunkte fiir eine
Scheidegrenze zwischen den langfristigen Vertrigen und den kurz-
fristigen nicht gegeben sind, wird der ersten Gruppe, da man noch
von halbjihrigen Schliissen als kurzzeitigen spricht?!), etwa das
iiber ein halbes Jahr hinausragende Zeitengebiet zuzuweisen sein.
Anderseits steht die Bindung auf linger denn einjihrige Frist2)
— Fusionsvertrige — dem Jahresabschlufl weit nach im Ansehen
wie in Anwendung, so dafl der einjihrige Zeitraum als das regel-
méfige Zeitmafd der langsichtigen Vertrige erscheint.

Schon seine Uebernahme aus der Uebung der Bergwerke in
den Bereich kaufminnischer Herrschgewalten wie des rheinisch-
westfalischen Kohlensyndikats 3) sichert ihm den michtigen Ein-
flul, der der Kohlenindustrie eignet, und damit einen Gebrauch
weit iiber deren Grenzen hinaus. Als Kind der Grofindustrie und
des Grofihandels fiihlt er sich, wenn gleich die staatlichen Gruben
am halbjahrigen Abschlufl festhalten?), vornehmlich in ihren Krei-
sen zu Hause. '

Die an sich erfreuliche Verstindigung bei den Sukzessivlie-
ferungsgeschiften auf linger, vielleicht auf lange hinaus %), vermag
aber nicht auch den Frieden durch diese Zeit hindurch zu sichern.
Alle seine eigenartigen Gefahren konnen sich verwirklichen und
die vertragliche Fessel zur unertriglichen Last werden lassen.
In solchen Verhiltnissen verdorrt das mit der Verstindigung etwa
erblilhte Verstindnis fiir des Vertragsgenossen Bediirfnisse unter
der sengenden Glut des wirtschaftlichen Eigennutzes. Wo diese
anfingt, hort auch die Bindekraft des Vertrauens auf und lebt
nur der eine Gedanke, auf erlaubte oder unerlaubte Weise loszu-
kommen. Auch noch so eingehende Schlufinotenregelung wiirde
nicht den ungestorten Bestand unseres eigenartigen Dauergeschif-

1) Denkschrift S, 35.

2) Liefmann a. a. O. S. 81 f.

3) Denkschrift S. 35, 69. Dazu kommt Gewohnung der Kundschaft an be-
stimmte Preise: Bericht d. Handels- und Gewerbekammer Dresden 1899, II. Teil
S. 132; an bestimmte Fabriken: Kontradiktorische Verhandlungen, V. Bd. S. 598.

4) Denkschrift S.. 72 f.

5) Liefmann a. a. O. S. 81 f.
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tes gewihrleisten konnen. Der dringende Wunsch, die driickend
gewordene Last der vertraglichen Verbindung abzuwilzen, fiihrt
oft genug zur mif3brauchlichen Ausnutzung ihrer Vertragsbestim-
mungen, so: des Vorbehalts betreffend Kiirzungsbefugnis des Ver-
kdufers in einzelnen Sorten bei Nichterfiillung des Kunden in den
iibrigen oder: der Bedingung betr. Befreiung von der Lieferungs-
und Abnahmepflicht im Falle von Betriebseinschriankungen ?).
Wird die Spannung zwischen dem vereinbarten und dem Auflen-
preise (des Marktes) zu grof3, so kann schon der Funke einer gering-
figigen Verletzung, durch die ein Ausgleich versucht wird (z. B.
Verzug, mangelhafte Leistung, positive Vertragsverletzung) genii-
gen, um den entziindlichen Streitstoff lichterloh zu entflammen 2).
Die Begleiterscheinungen sind die ebenso hiufigen als nach (Ge-
schifts- und Rechts-) Natur und Wert bedeutsamen Prozesse der
Gerichte, wegen des Streitgegenstandes wohl zumeist unserer Han-
delsgerichte (Kammer fiir Handelssachen).

Es ist auffallig, daf} die Wissenschaft mit dieser bedeutenden
Ausbildung des neuzeitigen Wirtschaftsverkehrs und seiner recht-
lichen Behandlung nicht gleichen Schritt gehalten oder gar vor-
gearbeitet, sondern schleppend die erste Besetzung des Neulandes
der Rechtsprechung uberlassen hat, bis sich in steter Weiterarbeit
beider Anteil an der Gestaltung des neuen Vertragsgebildes wird
ausgeglichen haben,

Eine Sonderbehandlung hat unser Erorterungsgegenstand bis-
her in der rechtlichen Literatur nur selten und dann auch nur
in vereinzelten Beziehungen, in der volkswirtschaftlichen {iberhaupt
noch nicht, erfahren.

Die Artikel von Wolf >Ueber das Recht zur Wandlung oder
zum Riicktritt von Sukzessivlieferungsvertragen« (Gruchots Beitr.
48, 193/205), von Miiller-Erzback »Ueber den Riicktritt bei suk-
zessiven Lieferungsgeschiften und &hnlichen Vertrigen« (in der
Deutschen Juristen-Zeitung 04,1158 fg.) und von Winter (Gruchots
Beitr. 49, 193/305) waren noch bis vor nicht langer Zeit %) die ein-
zigen erheblichen juristischen Einzeldarstellungen. Die Lehrbiicher

1) Denkschrift S, 107. i

2) Bonikowski, Der Einfluf} der industriellen Kartelle auf den Handel in Deutsch-
land, 1907. S. 38.

3) Aus ilterer Zeit: Dreyer bei Gruchot, Beitriige zur Erlduterung usw. 37, Bd.
199—216; Pawuli, Neues Archiv fiir Handelsr. 3, 167; Lampreckt, Busch’s Archiv 26,

135—136.
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und Kommentare beriicksichtigten die abzuhandelnde Materie nur
vereinzelt und in kurzen Bemerkungen zu §§ 284, 325, 326
BGB,, § 375 HGB.

Erst die neueren Angriffe gegen die reichsgerichtliche Recht-
sprechung haben in rascher Abfolge die polemisierenden Aufsitze
der Rechtsanwilte Dres. Jacobi »Zur Lehre vom Sukzessivliefe-
rungsvertrage« (Gruchots Beitr. 50, 231) und von Hachenburg
»Der Verzug bei Sukzessivlieferungen« (Leipziger Zeitschrift fiir
Handels-, Konkurs- und Versicherungsrecht I. Jg., No. 1) und die
abwehrende Entgegnung des Reichsgerichtsrats £. Miller »Der
Sukzessivlieferungsvertrag« (Gruchots Beitrige 50, 509/542) hinzu-
gefiigt.

Diese neuerdings lebhafteren wissenschaftlichen Bemiihungen
um das Ratenlieferungsgeschift mogen die steigende Teilnahme
und Wertung erkennen lassen. Sie geben aber nur ein Spiegel-
bild seiner hohen praktischen Bedeutung und nicht das volle
Leben selbst, wie es in den Handelsgebriauchen korperlich ent-
halten ist. Eine wachsende Zahl von einschligigen Gutachten
zustindiger Handelsvertretungen (Handelskammern, privater Kor-
perschaften, z. B. des Kollegiums der Aeltesten der Kaufmann-
schaft in Berlin) zeugt von der vorgeschrittenen Entwicklungsstufe
dieser Handelsform, auf der eingewurzelte Anschauungen des
Verkehrslebens schon zur schriftlichen Festlegung und bindenden
Geltung fiir seine kaufménnische und richterliche Handhabung gereift
erscheinen, ebenso freilich auch von dem oft erheblichen Wider-
streit der Interessen, der die festen Grundregeln erforderlich ge-
macht hat.

Sein Vorkommen im neuzeitlichen Wirtschaftsleben ist denn
auch tausendfiltig. Wo er sich nicht von selbst empfiehlt, tut
der driickende Wettbewerb das iibrige, um Kaufvertrige auf suk-
zessive Lieferung immer mehr einzubiirgern und aus den Grofi-
handelsschichten in die Gebiete des Mittel- und Kleinhandels zu
tragen. '

So ist das fieberhafte Bestreben der Verkdufer nach Absatz-
sicherung, das den groflen Brauereien eigentiimlich schien, zum
alltidglichen Lebensvorgang geworden und beispielsweise 1) in
gleichem Mafle im Miihlengewerbe festzustellen (ausschliellich der
Lohn- und Kundenmiillerei, wo der Sukzessivlieferungsvertrag

1) Laut Auskiinften des Deutschen Miillerbundes.
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nicht in Betracht kommt). Auch hier bedienen sich zwar im all-
gemeinen die Grofimiihlen der Ratenlieferungsverkiufe in gréflerem
‘Umfange als die mittleren und kleinen Handelsmiihlen. Aber
der Wettkampf zwingt auch diese letzten Gruppen in gesteiger-
tem Mafle zum Verkaufe eines erheblichen Teiles ihres Erzeug-
nisses im voraus: auf Raten- bez. Abrufslieferung.

Und was fiir den Verkédufer der fertigen Miihlenerzeugnisse,
gilt gleicherweise fiir den Einkauf der Miihlen an Rohstoffen
(Getreide, Kohlen usw.). Soweit sie ihren Getreidebedarf nicht
durch unmittelbaren Aufkauf von Landwirten und Kleinhdndlern
einzudecken vermogen, sehen sie sich wiederum auf den Sukzes-
sivlieferungsvertrag iiber Getreide, Kohlen usw. angewiesen, mag
nun dabei die Ausniitzung gilinstiger Preisstimmung oder die Siche-
rung regelmifiger Zufuhr der iiberwiegende Geschiftszweck sein.

Die Bezeichnungen fiir den Sukzessivlieferungsvertrag (Suk-
zessivvertrag) ) oder das Ratenlieferungsgeschift schwanken. Bald
erscheint er unter charakteristischen Marken — wie: Abrufsge-
schift ?) oder -kauf?), Lieferungsabschlufl, Lieferungsvertrag auf
Abruf, Lieferungsgeschift zur Abforderung, Vertrag auf sukzes-
sive Lieferung*) oder: fortgesetzte Lieferungen?), Kaufvertrag
mit sukzessiver Erfiillung ©), mit gleichteiliger Lieferung 7); Schluf3-
verkauf auf ein Jahresquantum, mit ratierlichen Monatsquanten —,
bald verbirgt er sich wie unter der Bezeichnung: langsichtiger
Abschluf} 8), Milchpachtvertrag ®) hinter stark entstellender Ver-
schleierung.

Wann der Sukzessivlieferungsvertrag entstanden ist, wird nie-
mand zahlenmiflig zu sagen wissen. Bei jeder geschichtlichen

1) Hachenburg, Das BGB. fiir das Deutsche Reich, 1900 Sp. 18.

2) Apt, Gutachten der Aeltesten der Kaufmannschaft von Berlin {iber Gebriduche
im Handelsverkehr, S. 388 Nr. 26.

3) Dove u. Meyerstein, Gutachten iiber Handelsgebriiuche, erstattet von der
Handelskammer zu Berlin usw. S. 85 Nr, 360.

4) Allgem. Brauer- und Hopfenzeitung v. 5. Juni 1907.

5) Hesse, Vertrige auf fortgesetzte Lieferungen nach dem Rechte des BGB.
Marb. Diss. 1905.

6) RG. (III) S. 318 v. 17. 12, or in D. J. Z. VIL S. 118,

7) Vom Triester Zuckermarkt (bei Somndorfer a. a. O. Il S. 146). Andere
Bedeutung von »Ratengeschiift« Kotkschild, Taschenbuch fiir Kaufleute, 44. Aufl. 1902
S. 400; von »sukzessiven Schliissen« Somndorfer a. a. O. I S. 47; zu »Ratenge-
schiifte Philippovick, Grundrifl der politischen Oekonomie, 2. Bd. 2. Teil S. 110,

8) Siehe S. 535 Fufinote 4.

9) RG. 62 (N. F. 12. Bd.) S. 303 ff. Nr. 73.
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Entwicklung und so auch hier sind die Ueberginge zwischen dem
im engeren Sinne sogenannten Lieferungsgeschifte und dem be-
sonderen Sukzessivlieferungsgeschifte in der Entwicklung flissig.

Die dlteste und iltere Zeit kargt mit Belegen fiir beide Spiel-
arten des allgemeinen Begriffs Lieferungsgeschift.

Einen »mit einer Behorde iiber Bediirfnisse des Heeres oder
Marine« geschlossenen antiken Lieferungsvertrag und zwar wohl
ein Sukzessivlieferungsgeschift, veranschaulicht Livius an einer
Stelle seiner romischen Geschichte (Ab urbe condita liber XXIII
Kap. 48, 49)7):

Eos cohortandos, qui redemturis auxissent patrimonia, ut rei
publicae tempus commodarent conducerentque ea lege praebenda,
quae ad exercitum Hispaniensem opus essent, ut cum pecunia in
aerario esset, iis primis solveretur. Praetor haec in contione edixit,
quoque die vestimenta frumentum Hispaniae si exercitui praebenda
quaeque alia opus essent navalibus sociis locaturus. Ubi ea dies
venit, ad conducendum tres societatis aderant ............ , quo-
rum alterum postulatum fuit, ut, quae in naves imposuissent, ab
hostium tempestatisque vi publico periculo essent. Quo impe-
trato conduxerunt ........ quemadmodum conducta ............
sic summa fide praebita.

Aufler dieser Stelle, einem lateinischen Gegenstiick zum
StrGB. § 329, 1! im Anfang, haben sich fiir diese ilteste Zeit
gleichwirkende Handelsgebilde nicht feststellen lassen. Das grof3-
artig ausgebildete Wirtschafts-, Verkehrs- und Militirwesen des
réomischen Weltreichs, dabei seine hervorragende Rechtsverfassung
machen aber ein bedeutendes Vorkommen volkswirtschaftlich-
gleichartiger Handelsiibung schon in dieser Zeit wahrscheinlich.
Roms lebenswichtige Getreideversorgung aus der Kornkammer
Kleinasien, die Vergabung der Heeresverpflegung in diesem hoch-
stehenden Militirstaate wird naturnotwendig zum Lieferungshandel
und insbesondere zum Sukzessivlieferungsgeschift gefiihrt haben.
Mochte sich dieses auch in die Formen der stehenden rémisch-
rechtlichen Geschiftstypen (emptio spei bez. rei speratae, emptio
ad mensuram oder — wie in jener bezogenen Literaturstelle —
locatio operis bez. operarum) kleiden und unter dem Schleier der
Stipulation 2) verbergen, sein volkswirtschaftlicher Erfolg wird dem
heutigen Ratenlieferungsgeschifte gleich gewesen sein, weil denn

1) Lowenberg, Ueber den Lieferungsvertrag 1846, S. 78.
2) Miiller bei Gruchot, Beitrige zur Erliuterung usw., 50. Bd. S. 508 Nr. 20.
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eben die wirtschaftlichen Zweckbestimmungen dieselben waren.
Das auf der H6he stehende romische Recht, das allen Regungen
des Verkehrs feinfiihlend nachging, kann der freien Entfaltung
dieser Betdtigungsform kein Hemmnis gewesen sein.

Umgekehrt schienen die Verhiltnisse des deutschen Mittel-
alters ihrer vollen Entwicklung widrig. Freilich konnte sie sich
von nun ab in das bequemere Gewand des Lieferungskaufs klei-
den. Aber wo nicht iiberseeischer Grof3verkehr Handelsbezie-
hungen und damit Handelssinn weitete, schlug das Wirtschaftsleben
zumeist nur engere Kreise und vollzog sich in 6rtlich und zeit-
lich gebundenen Grenzen. Auch der deutsche Rechtlichkeitssinn
war zu schlicht und gerade, um einer verschlungenen und dazu
stark spekulativ gefirbten Neuerung iiber die Reihe der altbe-
wiahrten Handelsweisen hinaus zu folgen. Fiir solche zum vor-
hinaus wirkende Unternehmen fand er Verstindnis nur insoweit,
als sie bereits vorhandene Ware zum Gegenstande hatten. Ihre
rechtliche Anerkennung und Klagbarkeit scheint gleichwohl aus
einer Ratsentscheidung im Liibischen Urkundenbuch VI Nr. 75 1)
und einer weiteren althansischen Ueberlieferung 2) hervorzugehen.
Der Seeverkehr wies der Entwicklung die Bahn, iiber die Schran-
ken des schleppfiiligen Rechts hinaus. Wagemutiger, besonders
hansischer Kaufmannsgeist brachte Lieferungsvertrige in Uebung,
die unseren neuzeitlichen gleichstehen. Bezeichnend genug, dafl
gerade iberseeische Geschifte das Vorkommen solchen »Vor-
kaufs« im damaligen Rechtssinne?), wo die Giiter den verhandeln-
den Parteien nicht vor Augen gelegen, veranschaulichen kénnen:

Ein Vertrag aus dem Jahre 1340%) nennt Kénig Eduard von
England als Lieferanten von Wolle fiir Briigge und Ypern, die
er noch nicht zu seiner Verfiigung hat, vielmehr in seinem Lande
an bestimmten Plitzen aufzubringen und zum Hafen zu schaffen
verpflichtet wird.

Erst herzustellende Giiter haben zwei fernere Urkunden aus
jener Wirtschaftsperiode zum Gegenstand :

Gegeniiber den Liibecker Paternosterfabrikanten {ibernehmen

1) Mitget. bei Conze a. a. O. S. 54.

2) Aus einer Urkunde bei Zoersck u. Schroder, Urkunden zur Geschichte des
deutschen Rechts, 1. Bd. 2. Aufl. 1881 (mitget. b. Conze a. a. O. S. 55).

3) Vgl. Conze a. a. O, S. 52; Liibisches Urkundenbuch DCCXVIII S. 694 f.:
»vorkofft». ’

4) Hansisches Urkundenbuch III Nr. 567 (auch mitget. b, Conze a, a. O. S. 54).
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vier Kaufleute unbekannten gewerblichen Niederlassungsortes die
Lieferung aller einschlagenden Bernstcinarbeiten, die die Zunft
in den zwei folgenden Jahren »machen kann und soll« ). Wie
eine heute vollzogene Schlufinote bestimmen die ausfiihrlichen
Lieferbedingungen aus dem Jahre 1424 neben dem Zahltag und
den jedem einzelnen Lieferanten zukommenden Teilsummen auch
den Hochstbetrag der Lieferungsgesamtheit.

Und wenn 1530 Englandfahrer zwei Hamburger Wandfirbern
die Lieferung von jihrlich 400 englischen Laken zusagen ?), so
war diese Abmachung wiederum ein sukzessiv erfiillbares Lie-
ferungsgeschift iiber erst herzustellende Wirtschaftswerte und
darum alt eingewurzeltem Rechtsbewuftsein zuwider.

Die iibergreifende Ausdehnung zu hemmen, schritt denn auch
der Hansetag zu Liibeck zu Gegenmafiregeln. Es sind die bei-
den verbietenden Beschliisse des Jahres 1434 3): »nymand schall
enich gud vorkopen, dat he in dem schepe nicht ene heft« und
1437: »vortmer en schall nemand vorkopp don, alse heringe to
verkopende unde kopende, er he gefangen is, edder korn, er id
gewassen ys, edder wand, underande gud, er yd gemaket ys«.

In gleicher Richtung liegt das Verbot des Lieferungshandels
in iiberseeischer Handelsware, wie es in der Lex Langob. II 31, 1
iiberliefert ist*): nemo det precium, ut futuram emptionem sibi
praeparet. )

Die Abwehrgesetze, die der sonst selten privatrechtlich titige
Hansetag — auffallend und doch erklirlich gerade der Hansetag
— fiir n6tig befand, lassen am besten das flutende Dringen dieser
neuen Wirtschaftsregungen erkennen, das sich auch durch kiinst-
liche Dammung nicht konnte hemmen lassen.

Grund dieser Abneigung war das unbehagliche Mif3trauen
gegen jede Spekulation im Wirtschaftsverkehre, der das mittel-
alterlich-deutsche Recht nach seiner Naturanlage durchaus feind
sein muflte®). Die unumstdflichen Biirgschaften sicherer Vertrags-

1) Liibisches Urkundenbuch VI Nr. 586 (mitgat. b. Conze a, a. O. S. 55); »alle
de paternostere, de zee in twen navolgenden jaren maken konen vnde scholens. Vgl,
Rigisches Schuldbuch (1286—1352), herausgeg. v. Dr. Herm. Hildebrandt, 1872 S, 6
Nr. 83. - )

2) Ridiger, Hamburger Zunftrollen Nr. 57 (mitget. b. Conze a. a. O, S. 55).

3) Aus den Hanserecessen II 1 (mitget. b. Conze a. a. O. S. 51 f.).

4) Vgl. Conze a. a. O. S. 51 f. § 21 sub 2 und dortige Zitate.

5) Deutsche Rechtsaltertimer von Fakob Grimm, 4. vermehrte Ausgabe S.157:
»Getreide auf dem Hdlm, Wein auf der Rebe, ungewunnes oder ungereiftes korne.
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erfiillung schienen durch solche Geschifte bedroht, die nebelhafte
Hoffnung auf eine dermaleinstige Entstehung oder Herstellung
der gehandelten Giiter unter unvorhersehbaren Herstellungs- und
Marktverhiltnissen wie ein vages Spiel und des rechtlichen Schutzes
ebenso unfihig wie unwiirdig. Damit war zwar eine Seite des
Geschifts erkannt ), aber verkannt das ursichliche (bereits ent-
wickelte) volkswirtschaftliche Bediirfnis und sonach sein ganzes
eigenartiges Wesen. ‘

Die Sukzessivlieferungsgeschifte sind wegen des in ihrer
eigentiimlichen Bauart liegenden spekulativen Gepriges vielmehr
nur erst spekulative, mit spekulativem Einschlag begabte Geschifte
und nicht auch ohne weiteres wahre Spekulationsgeschifte. Sie
erstreben oft genug umgekehrt2) Unabhingigkeit von Preis-
schwankungen, die stirker sein konnen, als der wahre Spekulations-
handel sie kennt.

Mithin kann ein und der nimliche Lieferungshandel nach
verschiedenen Seiten verschiedene Gesichter zeigen, dem Janus-
kopfe gleich, weil die eine Partei mit ihm Spekulations-, die an-
dere vorwiegend Eigenbedarfszweck verfolgt. Und darum konnen
Geschifte mit sukzessiven Beziligen, denen nicht der entfernteste
gewinnsiichtige Gedanke zugrunde lag, im nichsten Augenblick
unter den gleichen Bedingungen von einem Spekulanten fiir seine
Zwecke wiederholt werden.

Es wurde gesagt, daf} Sukzessivlieferungsvertrige hiufig so-
weit von Spekulation entfernt sind, dafl sie umgekehrt die Preis-
schwankungen der Lieferfrist zu beseitigen bestrebt sind. Diesem
Zweck dient ihre schon genannte Verwendung als langfristiger
Vertrag. :

Selbst Industriezweige, die diesen bei sich nicht aufgenom-
men (wegen der erhShten Verwertungsgefahr die Industrie in
Modewaren) 3) kénnen ihin die Anerkennung nicht versagen, daf}
er die rechtzeitige Berechnung der Selbstkosten (deretwegen er
fir die Hochofenindustrie ger'ade zur Notwendigkeit geworden
ist*) wie Regelung der iiberhasteten Produktion ermoglicht. Sogar
die Modewarenindustrie hat seine Einfithrung erwogen®). Sonst

1) Vgl. Stobbe, Deutsches Privatrecht III S. 239; Conze a. a. O. S. 5I.
2) Vgl. RG. 55 Nr. 84 S. 323 ff., hier S. 327.

3) Denkschrift S. 66; Kaesemacker a. a. O. S. 83.

4) Denkschrift S. 37. '

5) Kaesemacker a. a. O. S. 83.
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stort seine Verbreitung etwa noch die lockende Versuchung
riickldufiger Zeiten?), in die Uebung kurzfristiger Vertrige zuriick-
zufallen, um dem bevorstehenden Umschlag nicht mit gebundenen
Preisen zusehen zu miissen. Ihrer verfithrerischen Macht folgten
die, die 1900 angesichts des drohenden Niederganges mit dem
langfristigen Abschluf3 und ihrem Bedarf zuriickhielten und damit
die gewohnten soliden Geschiftsgrundsitze verliefen 2).

Soweit Menge und Zeit in Betracht kommen, wirkt das lang-
fristige Sukzessivlieferungsgeschift als zeitliche Vervielfiltigung
des schlichten kurzfristigen eben nur ein Vielfiltiges im Guten
wie im Bosen 3), stehen aber auch die aufgezeigten Gegenmittel
mit entsprechend verstirkter Wirkung helfend zur Seite.

Demgegeniiber gewinnt der langfristige Abschlufl in Bezichung
auf den Preis eine eigenartige und mithin andere als blof} ver-
vielfaltigte Bedeutung?). Fiir die Menge ist wegen der Wirkung
des Vorbehalts betreffend Betriebseinschrinkung die Notwendig-
keit des Jahresabschlusses in Frage gestellt worden®); niemals
ist sie fiir den Preis in Zweifel gezogen. Es muf} also in dieser
Richtung ein Vorzug liegen, der, wenn schon gar nicht durch
die Zeitsummen auf einander folgender Einzelvertrige, doch auch
durch das gewodhnliche Zeitenmafd ratenweise zu erfiillender
Lieferungsgeschifte nicht erreicht werden kann und erst im lang-
zeitigen Abschlufl sich offenbart. Dieser eigenartige Vorteil der
langsichtigen Vertrige wird in ihrer Eigenschaft gefunden, durch
Ausschaltung aller Preisschwankungen fiir die Schludauer die
wirtschaftliche Lage zu festigen. Mit dieser mafigeblichen Zweck-
bestimmung dienen sie in der Hand des Kohlensyndikats der
Durchfiihrung einer erstrebten mafivollen und gleichmifligen Wirt-
schaftspolitik, die, weil sie durch das Mittel ihrer Preisbestimmung
erfolgt, Preispolitik genannt werden darf.

Diese hat freilich ihre unvermeidlichen Schwierigkeiten.
Marktveridnderungen lassen sich ja mit Sicherheit erst aus der
Vergangenheit beurteilen ®). Wenn es demnach als gewagt er-
scheint, Preisverinderungen fiir die unmittelbare Folgezeit zu

1) Denkschrift S. 35.

2) Denkschrift S. 37, 70.

3) Denkschrift S. 36, 69, 93.

4) Liefmann a. a. O. S, 81 f.

5) Denkschrift S. 70, 71/72, 75; Li¢fmann a, a. O. S. 81; Denkschrift S. 37.
6) Denkschrift S. 69, 71, 74.
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vermuten, so erscheint es noch bedenklicher, sie fiir eine Zeit-
spanne von 12 Monaten vorhersagen zu wollen. Und umsomehr
fir etwa 17 Monate. Denn es kommt hinzu, daf sich die grund-
satzliche Preisfestsetzung fiir das vom 1. April bis 31. Mirz lau-
fende Wirtschaftsjahr schon im Herbst des Vorjahres — etwa
bis November zuriick — notwendig machtl), um die oft zeit-
raubenden Schliisse fiir die kommende Abschlulperiode und den
Beginn der Lieferungen sogleich mit Anfang derselben zu er-
moglichen.

Ungeachtet ‘des Fortfalls kaufminnischer Berechnungsmog-
lichkeit hat eine solche Spielnatur annehmende langzeitige Fest-
legung des Preises, die im Einzelfalle bald zu Verkiufers, bald
zu Kiufers Schaden ausschligt, unverkennbare wirtschaftliche
Vorziige gegeniiber der haufigeren Preisverdnderung kurzfristiger
Vertrige 2). :

Wie im freien Verkehr der Tagesgeschifte streben auch
bei den kurzzeitigen — um nicht zu sagen: kurzsichtigen —
Lieferungsvertragen die Preise, jedes Auf und Nieder des Marktes
eilfertig mitzumachen. Sie tun Angebot und Nachfrage Tra-
bantendienste. Elastisch steigen sie mit bis zur hochsten Hoéhe
hinauf, um bald darauf beim Umschlag den Hochstand zu ver-
lassen und getreulich in die tiefste Tiefe zu folgen. Die Wir-
kung sind Unregelmifligkeit und Beunruhigung des wirtschaft-
lichen Lebens: bei giinstiger Marktrichtung Boden iiberhasteter
Auftrige, bei ungiinstiger in Erwartung weiteren Niederganges
vollige Flaue und Beschiftigungslosigkeit, darum Feierschichten,
wenn nicht Arbeiterentlassung. Offenbar also ungesunde Ver-
haltnisse | Und, wenn sie in der Kohlenindustrie wuchern diirften,
bei der weittragenden Bedeutung dieser fiir alle angrenzenden
Industrien 3), eine grofle wirtschaftliche Gefahr!

Hier setzt das wirksame Bestreben des Kohlensyndikats ein,
mittels grundsatzlich einjdhriger Abschluflzeit auf eine ruhigere.
Linienfiihrung der Preise hinzuzielen. Die Ausschaltung zwischen-
zeitlicher Schwankungen und grundsitzliche Unabinderlichkeit
des Preises fiir die Schluflperiode erfihrt ihre notwendige Er-
ginzung durch den mehr oder minder empfindlichen Ausgleich
des unstimmig gewordenen Schlufipreises mit dem jeweiligen

1) Denkschrift S. 35, 69, 72. °
2) Liefmann a. a. O. S. 81, Denkschrift S. 35 f.
3) Denkschrift S. 36, 94, 107.
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Marktpreise. Die Bindung auf je ein Jahr schwicht die Ver-
suchung, den Bedarf nach dem Markte zu richten, und erméglicht
ein gewisses Gleichmafl in Beschiftigung wie Bezug. Die Preise
entschlieflen sich langsamer, anzuziehen aber auch schwerer, wie-
der nachzugeben!). Der Ausgleich des unstimmig gewordenen

Schlulpreises mit dem Auflenpreise fillt notwendig — je nach
der Marktrichtung — einem der Vertragsteile zur Last, der aber
— sei er nun der Verkdufer (Syndikat) oder Kiufer — damit

der Gesamtheit ein Opfer bringt, selbst ein Opfer des Spiels.
Denn die Unantastbarkeit des einmal festgelegten Preissatzes,
als deren Folge sich der vielleicht opfervolle Ausgleich ergibt,
bleibt unerlidssliche Vorbedingung einer heilsamen Wirkung des
weitsichtigen Ratenlieferungsgeschifts, so insbesondere auch der
Preispolitik des Kohlensyndikats2). Und die Wirkung? Groéflere
Gleichmifigkeit und Ruhe im Wirtschaftsverkehr, auch in un-
giinstigen Zeiten! Eine zeichnerische Darstellung wiirde gegen-
iiber der Preisgestaltung der Prompt- und kurzzeitigen Lieferungs-
geschifte ein durchaus verandertes Bild ergeben. An die Stelle
der schroffen Zickzackbewegung wiirden mehr abgerundete wei-
chere Linien zu beobachten sein. Der langsichtige Vertrag hat
mit einer weiten Oelschicht das aufgeregte Wellenspiel des
Marktes geglittet. Die ungestiime Trabanteneile ist einem be-
dachtsam abwigenden Schritt fiir Schritt gewichen. Nun zeigen
die Preise Riickgrat im Steigen wie im Sinken.

Daher mag befremden, wenn die Wertung langfristiger Ver-
trage nicht gleichmiflig im giinstigen Sinne auszufallen scheint 3).
Wenn auch die grundsitzliche Frage, welche Preisentwicklung
gesunder sei, die des syndizierten oder die des freien Verkehrs,
noch nicht fiir entscheidungsreif erachtet werden kann, ist doch
um so verstindlicher, dafl die langfristigen Vertrdge im allge-
meinen wie in ihrer besonderen Verwendung fir die Syndikats-
politik (dies wenigstens bis zur wirtschaftlichen Glanzzeit etwa
im Sommer 1901) schon nach den bisherigen Erfahrungen von
Fachminnern der Praxis und der Wissenschaft wiirdige Aner-
kennung gefunden haben, die ihnen bei mafivoller Handhabung,
insbesondere Preisbestimmung, auch gebiihrt%). Dieser Vorbehalt

1) Denkschrift S, 72.

2) Denkschrift S. 70, siehe auch Bonikowski a. a. O. S. 67, 69, 137.
3) Vgl. dazu Zi¢fmann a. a. O. S. 81 f,

4) Vgl. Denkschrift S. 37, 72, 75.
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erinnert an ihre Schattenseiten und die notwendige Ausgleichung
des starren Schluflpreises mit dem durch den Markt gelenkten
offenen Preise, die durch zu grofle Spannung zur Katastrophe
fiihren kann. Bei niedriger Preisstimmung ist fiir den Verkiufer,
bei hoher fiir den Kiufer bedenklich, sich auf linger hinaus zu
verpflichten. Allgemeine Grundsitze fiir ein verstindiges Verhal-
ten werden sich so allgemein nicht aufstellen lassen. Das Heil liegt
auch hier in der Mitte.

Recht und Wirtschaft beugen sich beide vor dem ewigen
Gesetz organischer Entstehung und Entwickelung. Beide sind
allméhlich geworden und allméhlich gediehen und beide in stetem
Flufi, einer ungeahnten Zukunft entgegen. Dazu in enger Wechsel-
wirkung. .

Mit Gedanken und Figuren, die, nicht das Werk eines be-
stimmten Erfinders, durch Generationen vorgearbeitet und erar-
beitet wurden, strebt das Recht in unablissiger Selbstvervoll-
kommnung, dem mehr und mehr verschlungenen Leben, zumal
dem wirtschaftlichen, gerecht zu werden —- seinem Gerechtigkeits-
ideale zu. Mit unversiegbarer Schoépfer- und Erfinderkraft in
Weiter- und Neubildung trachtet der Handelsgeist nach immer
verfeinerten Formen, um seine hohen volkswirtschaftlichen Auf-
gaben zu erfiillen. Dazu zihlen die beiden der Giiterverteilung
nach Raum und Zeit. Oder ist kein fortschrittlicher Unterschied
zwischen dem schlichten Lokohandel, der sich an die greifbare
Ware hilt, und dem sich von ihr loslésenden Differenzgeschaft,
dem das Wirtschaftsgut obschon noch Inhalt, durchaus nicht auch
immer Selbstzweck und oft genug blof3 Mittel zum treibenden
weitergreifenden Zweck (Kursdifferenz) ') ist?

Stufe fiir Stufe hat hier kaufminnischer Erfindungssinn sach-
und zeitgemifle Abwandelungen des Urtypus Kauf geformt, und
schrittweise 148t sich der ganzen Entwickelungsreihe nachgehen.

Von den angefiihrten Zweckbestimmungen konnte die pri-
mitive Wirtschaftsperiode vorerst nur in der rdumlichen Giiter-
verteilung befriedigen. Mochte sich auch bereits beruflich ein
besonderer Stand damit befassen, unter eigener Beforderungs-
gefahr die hergestellten Giiter vom Hersteller nach jedem Be-
darfsorte zu schaffen, die Entwicklung dringte nach einer Ge-

1) Vgl. Staus, Handelsgesetzbuch, 8. Aufl. S. 1589 f. Noten 50 ff,, insbeson-
dere 55—58. :



548 C. A. Julius Caesar:

staltung, die eine Bedarfsbefriedigung auch zu jeglicher Zeit er-
moglichte, Dies zundchst in der Form der Vorratslagerung,
worin ein Mittel gesehen wurde, dem Wellenspiel zwischen An-
gebot und Nachfrage nach Ort und Zeit Rechnung zu tragen.

Erklarlich, dafl ein begrenzter Warenbestand diesen Anfor-
derungen noch nicht hinreichend gewachsen war?!). Bald erwiesen
sich die vollgefiillten Speicher als unzulinglich, wenn eine plotz-
liche Sturzwelle des Bedarfs hereinbrach und keine Moglichkeit
zum Nachbezuge war; bald als iibergrof}, so da} bei tiefgehender
Ebbe der Lagerbestand nur als kosten- und gefahrvolle Last er-
schien und nur mit Verlust hitte abgestoflen werden konnen,
bald geradezu als verderblich, wenn eine einzige Flamme den
ganzen Besitz hatte verschlingen konnen.

Das Wirtschaftsleben dringte iiber das Magazinierungsver-
fahren hinaus nach moglichster Befreiung von Lagerungs- und
Zinsverlust und der grofien Verwertungsgefahr und nach einer
vollkommneren zeitlichen Giitervermittlung, insbesondere fiir le-
bensnotwendige Giiter, wie die Bodenerzeugnisse sind, mit schwan-
kendem Ernteausfall, beschrinkter, nicht vermehrbarer Produk-
tionsmasse und -zeit, anderseits gleichmifligem, nicht minderungs-
fahigen Verbrauche?). Ihre Unentbehrlichkeit forderte vom Handel
gebieterisch nicht nur Gewéhrleistung der ortlichen Zufiihrung aus
einer dem Verbrauch und Verderb ausgesetzten Vorratsmasse, son-
dern unbedingte Sicherstellung der jederzeitigen Bedarfsdeckung
als zuverldssigen Ertragsausgleich zwischen den fetten und den
mageren Jahren.

Der Handel trat hier aus seiner mehr &duflerlichen Mittler-
schaft zwischen Hersteller und Verbraucher ein in die Periode
mehr spekulativer Betatigung.

Alle mit der Einlagerung3) verkniipften Mifilichkeiten zu ver-
hiiten, trachtete der Wirtschaftssinn mit bildnerischer Kraft, durch
zielbewufite Fortbildungen der Grundhandelsform kiinftigen Be-
darf und kiinftigen Umsatz nicht mehr wie bisher durch gegen-
wirtigen Vorrat, sondern durch zwar gegenwirtige, aber erst in

1) Fuchs, Die Organisation des Liverpooler Baumwollhandels in Vergangenheit
und Gegenwart (Jahrb, fiir Gesetzg, Verw. u. Volksw. 15. Jhrg. 1890) S. 69; vgl
auch Jahrb. f. Nat. u. Stat. N. F., 20. Bd. 18go, S. 3I.

2) Fucks a. ‘a. O, in Jahrb. f. Gesetzg. usw. 15. Jg. S. 69.

3) Vgl z. B. Bericht der Handels- und Gewerbekammer Dresden iiber d. Jahr
1899 II. Teil S. 176.
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der Zukunft wirksame Geschiftsunternehmen zu sichern. Derartige
Vorkehrungen erforderten weite Hinausschiebung der Filligkeit
und sahen sich darum hiufig auf spiter eintreffende oder gar
erst entstehende Giiter angewiesen. Aber der Handel iiberwand
die Hindernisse im Ort und in der Zeit. Unter allmahlicher
Generalisierung des Giiterverkehrs befreite sich wachsender Wage-
mut von der prompt vorliegenden Warengesamtheit (Lokohandel,
Promptgeschift, spot business, ex warehouse) und erkannte diese
durch vorausgesandte Musterproben als gegenwirtig vertreten
an, wenn auch die Giitermassen eben erst angelangt (vom Quai,
ex quai, ex ship), noch schwimmen, erst zur Verschiffung bereit
liegen oder gar noch nicht vorhanden sein mochten?!). So kam
es, daf die oft vorsorglich weit hinaus geriickte Erfiillung Her-
stellungs- und Verkaufszeit nicht nur immer niher aneinander
schob, derart, dafl Angebot und Nachfrage im Augenblick
ihres spiteren Entstehens sich gleichsam auch schon gegenseitig
verschlangen, sondern weiterhin (der romisch rechtlichem emtio
spei bez. rei speratae gleichartig) gegeneinander verschob und
so die Wirklichkeit geradezu tiberholte. Kaufminnische Unter-
nehmungslust wagte damit, spiter erst zu erwartende Faktoren
(wie den Kauf eines noch nicht vorhandenen Ernteertrags, den
Verkauf des idhnlich unsicheren Jahresbedarfs eines groflindust-
riellen Unternehmens), gleich gegenwirtig gegebenen Gréflen in
die Rechnung kaufminnischer Dispositionen einzusetzen. Ware,
die noch nicht in Verkiufers Eigen, die noch nicht verkaufsfertig,
ja die noch nirgends vorhanden, ward verkaufsfihig und tritt in
den Handelsverkehr. Nun kann sich der Abnehmer des spiteren
Bezuges, der Licferant des spiteren Absatzes zu der bestimmten
Marktlage im voraus versichern. Die kosten- und gefahrvollen
MiBlichkeiten des fritheren Lagerwesens sind iiberwunden.

Mit den Schopfungsgebilden dieser Entwickelungsreihe, die
noch nicht vollendet sind, hat der fruchtbare Handelsgeist die
erstrebte vervollkommnete Giitervermittlung in der Zeit errungen.
Mit der feineren Ornamentik dieser Handelsfiguren (es sei bei-
spielsweise des Differenzgeschiftes gedacht) verfolgt er anders-
geartete zumeist oder ausschliefflich kapitalistisch - spekulative
Zwecke. '

1) Wolfram a. a. O. S. 89; Fuchs a, a. O. in Jhrb. f. Nat. u. Stat. N. F.
20. Bd, S. 31.
Zeitschrift fiir die ges. Staatswissensch. 1911. 3. 37
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Das Sukzessivlieferungsgeschift ist recht deutlich das selb-
stindige materielle Gebilde eines weitentwickelten feinverwickel-
ten Handels. Die Rechtswissenschaft hat an seiner Geburt keinen
Anteil — ihr bleibt lediglich die nachschaffende Arbeit, fiir diese
neue Wirtschaftsform das richtige Recht zu finden.
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